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UCC vs. CISG

Qual deles um vendedor estrangeiro deve escolher?

A- Qual lei se aplica ou deveria aplicar-se ao seu contrato?

Sendo um experiente exportador aos EUA, nédo |Ihe surpreende o fato de que
vocé precisa de um contrato de vendas por escrito. Vocé sabe que um contrato
bem feito, especificando seus direitos e obrigacdes para com seus clientes
americanos |he ajudarda muito a fazer valer e provar suas demandas em um

tribunal, se necessario for.

O que vocé pode ndo saber é que um contrato feito propriamente inclui e
assim deve, disposicdes sobre “escolha de lei”. Ja que vocé ou seu parceiro

contratante fara esta escolha, vocé deve garantir que vocé € quem a fara.

Se um contrato de vendas entre uma corporacdo estrangeira e uma
corporacdo dos EUA estabelece que o contrato sera governado pelas regras do
“Cadigo Comercial Uniforme” (UCC) de um estado em particular, entdo todas as

disputas que por ventura surgirem sob este contrato assim serdo resolvidas. O



UCC foi promulgado por todos os cingiienta (50) estados dos EUA! e com
excecao do estado da Louisiana, € a lei aplicavel a venda de bens nos Estados

Unidos.

Mas e se seu pais for um dos setenta (70) paises que assinaram e
homologaram a “Convencado das Nacdes Unidas sobre Contratos para a Venda
Internacional de Bens” de 1980 (“CISG”)*? Entdo, a menos que as partes
tenham clara e especificamente excuido sua aplicabilidade, a CISG sera
aplicavel ao seu contrato de venda®, desde que as principais sedes do
Comprador e Vendedor sejam localizadas em Estados contratantes da CISG.
Em outras palavras, se ambas as partes tiverem suas principais sedes em

paises® da CISG, esta seré a escolha padrao.

Contudo, mesmo que uma ou mais partes ndo tenham sua sede localizada
em Estados contratantes da CISG, estas ainda podem escolher seu conjunto de
regras para reger seus contratos.

A CISG foi adotada em resposta a uma dificuldade pratica: a auséncia de um
sistema unificado de regras legais para a venda de bens internacionalmente.
O propésito deste artigo € salientar algumas situacdes onde vocé deveria
preferir a CISG (a escolha padrdo se vocé for nacional de um pais contratante
da CISG e estiver fazendo neg6cios com uma empresa americana), e outras

onde seria de seu beneficio expressamente escolher o UCC.

! Louisiana promulgou a maioria das disposicées do UCC , com excecéo do Artigo 2° (Vendas).

% A lista dos paises signatarios esta disponivel no site
http://www.biu.ac.il/law/cisg/signatoriesEng.htm

® Diferentemente do UCC, a CISG ndo define o termo "Bens". No entanto, a CISG nao aplica-se
a contratos predominantemente para a disposi¢éo de "trabalho ou servi¢cos".

* Além dos EUA, a lista de signatarios da CISG também inclui: Espanha, Franca, ltalia,
Alemanha, México, China, Israel e Canada. Infelizmente, Portugal e Brasil até a presente data
nao sao signatarios da CISG.
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B- Comparando as principais disposicdes da CISG as do UCC

. O Estatuto de Fraudes

O termo “Estatuto de Fraudes” representa o principio da legislacao
ordinaria incorporado em varios estatutos, que certos tipos de contratos
precisam ser escritos para serem legalmente vinculativos.

O UCC contém tal Estatuto de Fraudes. Assim, sob o UCC, um contrato para
a venda de bens que ultrapassem o valor de $500 ddlares deve ser por escrito
para ser executavel em tribunais dos EUA. Basicamente, formalidade € muito
importante ao fazer negécios no mercado americano. A CISG por outro lado, foi
projetada para alcancar as necessidades de empresarios que preferem conduzir
seus negocios sem restricbes impostas por requerimentos formalistas.
Diversamente de contratos governados pelo UCC, um contrato de vendas sob a
CISG nao necessita ser por escrito e ndo esta sujeito a requerimentos de forma.

Esta disposicdo por vezes cria ceticismos entre empresarios americanos ja
gue o requerimento de contratos por escrito do UCC é considerado como
preventor de demandas fraudulentas. Contudo, é importante saber que apesar
da CISG néao exigir um contrato por escrito, a existéncia do contrato ainda assim
precisa ser provada pela parte buscando execucdo. Sob a CISG, uma parte
pode provar um contrato de venda por qualquer meio, como faturas, ordens de

compra, testemunhas, etc.



Como sempre que as principais sedes do Comprador e Vendedor forem de
Estados contratantes da CISG, sua regras aplicam-se automaticamente;
entende-se que sempre que ndo haja um contrato por escrito, 0 mesmo
ocorrera. Seu cliente americano pode surpreender-se ao descobrir que um

contrato é valido mesmo sem acordo por escrito — mas nao voceé.

[I. A Regra de Prova “Parol”

Tribunais dos EUA, em aplicagdo do UCC,
geralmente excluirdo testemunhos que contradigam
os termos especificos do acordo escrito entre as
partes. Esta € conhecida como regra de prova “Parol”
(Parol Evidence Rule — “PER”) e tem sido peca
fundamental da legislagdo ordinaria (Common Law). A
‘PER” prevé que um contrato por escrito contém o
completo acordo entre as partes. Sendo assim, sob o

UCC, uma prova oral ndo pode ser utilizada para

contradizer os termos de um contrato escrito.

A CISG no entanto € muito menos estrita. Em Nova York, o Tribunal
Distrital do Distrito Sul de Nova York — o Tribunal Federal Local — aplicando a
CISG, manteve a regra Parol admissivel em relacdo a negociacdes entre as
partes & extensdo que estas revelam a intencdo subjetiva das partes®. Citando
outro caso® Federal, o Tribunal Distrital especificamente declarou que "a CISG,

diferente do direito contratual americano, ndo inclui regra de prova “Parol” e

® Teevee Toons, Inc. (D/B/A Tvt Records) & Steve Gottlieb, Inc. (D/B/A Biobox), Autores, - contra
- GERHARD SCHUBERT GMBH, Réu.

00 Civ. 5189 (RCC)

UNITED STATES DISTRICT COURT FOR THE SOUTHERN DISTRICT OF NEW YORK

2006 U.S. Dist. LEXIS 59455

® Claudia v. Olivieri Footwear Ltd., No. 96 Civ. 8052 (HB)(THK), 1998 U.S. Dist. LEXIS 4586,
1998 WL 164824, at *4-*5 (S.D.N.Y. Apr. 7, 1998)



http://www.lexis.com/research/buttonTFLink?_m=804388c5f9648e2e49aa4be654ed8eb5&_xfercite=%3ccite%20cc%3d%22USA%22%3e%3c%21%5bCDATA%5b2006%20U.S.%20Dist.%20LEXIS%2059455%5d%5d%3e%3c%2fcite%3e&_butType=3&_butStat=2&_butNum=51&_butInline=1&_butinfo=%3ccite%20cc%3d%22USA%22%3e%3c%21%5bCDATA%5b1998%20U.S.%20Dist.%20LEXIS%204586%5d%5d%3e%3c%2fcite%3e&_fmtstr=FULL&docnum=1&_startdoc=1&wchp=dGLbVtb-zSkAt&_md5=8429ffad95b37899758c3feb30b4dea0
http://www.lexis.com/research/buttonTFLink?_m=804388c5f9648e2e49aa4be654ed8eb5&_xfercite=%3ccite%20cc%3d%22USA%22%3e%3c%21%5bCDATA%5b2006%20U.S.%20Dist.%20LEXIS%2059455%5d%5d%3e%3c%2fcite%3e&_butType=3&_butStat=2&_butNum=51&_butInline=1&_butinfo=%3ccite%20cc%3d%22USA%22%3e%3c%21%5bCDATA%5b1998%20U.S.%20Dist.%20LEXIS%204586%5d%5d%3e%3c%2fcite%3e&_fmtstr=FULL&docnum=1&_startdoc=1&wchp=dGLbVtb-zSkAt&_md5=8429ffad95b37899758c3feb30b4dea0

permite toda informacdo relevante como prova mesmo que contradiga a

documentacdo por escrito."’

Assim sendo, se vocé encontrar-se em situacao
onde deve provar os termos reais de um acordo, o que por definicdo seria PER,
vocé somente serd capaz de fazé-lo se o contrato estiver sujeito as regras da

CISG, seja automaticamente ou por escolha.

[1l. A Batalha de Formas

O termo “Batalha de Formas”
refere-se a situacdo onde o cliente lhe
envia uma ordem de compra contendo
certos termos de venda e vocé como
vendedor, responde com uma aceitacao,
ou uma fatura, contendo diferentes
termos de venda. A questdo entdo é se
existe um contrato valido, e se existir, em

que termos as partes acordaram.

A CISG e o UCC diferem nestas importantes questdes: o UCC considera
gue um contrato valido tenha sido formado desde que a oferta e a aceitacao
concordem em termos comerciais basicos, tal como a descricdo dos bens, o

preco de venda, a quantidade e talvez alguns outros termos adicionais. Os

" O Tribunal Distrital em TEEVEE TOONS, INC. menciona que o Artigo 8° da CISG explica como
tal prova oral da intencdo das partes deve ser interpretada:

(1) Para os propositos desta Convencgdo, declaragdes feitas por e outras condutas de uma parte
serdo interpretadas de acordo com sua intengéo, onde a outra parte sabia ou ndo poderia ndo
estar ciente de qual esta intencéo era.

(2) Se o paragrafo precedente nao for aplicavel, declaragdes feitas por e outras condutas de uma
parte serdo interpretadas de acordo com o entendimento de uma pessoa sensata, da mesma
maneira que a outra parte faria na mesma situacao.

(3) Para determinar a intencdo de uma parte ou o entendimento que uma pessoa sensata teria,
consideracgdo apropriada deve ser aplicada a todas as circunstancias relevantes do caso,
incluindo as negociacdes, quaisquer praticas que as partes tenham estabelecido entre si, usos e
guaisquer condutas subseqlientes das partes.



termos adicionais que vocé colocou em sua aceitacdo sdo desconsiderados, e
os termos da ordem de compra original regem o contrato. Esta € a regra do UCC
a menos que vocé deixe claro em sua aceitacdo que seus termos adicionais sao
compulsorios. Entdo, se o comprador recusa-se a aceitar seus termos, o UCC

estabelece que ndo ha contrato.

Por outro lado, nesta situacao, a [

CISG segue a antiga regra e estabelece
gue um contrato € formado somente
quando o “encontro de mentes” ocorre.
A CISG possui disposicOes expressas
sobre como lidar com o problema de
aceitacbes que contenham termos
adicionais. Se os termos adicionais nao
alteram materialmente os fatos da oferta/proposta, entdo um contrato € formado
sob a CISG. Se estes os alteram, entdo ndo ha o “encontro de mentes” nem um

contrato valido.

Qual é o efeito pratico de tudo isso? Suponha-se que vocé receba uma
ordem de compra de um comprador americano que (1) expressamente exige a
lei de um dos estados dos EUA (i.e., o UCC) e (2) contém certos termos que
vocé desaprova. Para evitar estes termos, vocé deve deixar claro que sua
aceitacao esta condicionada a admisséo de seus termos pelo comprador. Enviar

uma aceitacdo contendo termos diferentes nao € suficiente.

Porém, suponha-se que vocé receba uma ordem de compra contendo
termos que vocé desaprova, mas que nao exija expressamente a aplicabilidade
do UCC. Entado aplica-se a CISG (desde que ambas as partes sejam de paises
da CISG) e vocé pode enviar uma aceitagdo que altere os termos da ordem de

compra original. Vocé deve estar ciente, no entanto, que vocé corre o risco de



suas alteracbes serem consideradas como “alteracbes materiais”, o que entao

invalidaria todo o contrato.

V. Garantias e Isencdes de Garantias

Sob o0 UCC e CISG, existe uma obrigacao implicita de todo vendedor em
fornecer bens que sejam aptos ao seu proposito usual. O UCC chama esta
aptiddo de Garantia Implicita de Valor Comercial (“Implied Warranty of
Merchantability”). Esta garantia impde aos comerciantes o dever de garantir que
0s bens que esles vendem normalmente a outros comerciantes como VOCE,
sejam de qualidade negociavel. Por ser operada por lei implicita em todos estes
contratos, independentemente da ciéncia de tal garantia pelos comerciantes, seu
impacto é tado difundido. Porém, vocé deve saber que a Garantia Implicita de
Valor Comercial ndo exige que o Vendedor lhe forneca bens “impecaveis,
perfeitos”, mas meramente bens que serdo utilizdveis em seus propdsitos
usuais®. A utilidade pratica da garantia implicita de valor comercial é que esta
permite que os compradores confiem na expectativa de uma qualidade razoéavel,
na auséncia de qualquer linguagem contratual que ofere¢ca maiores ou menores
garantias. Vendedores podem isentar-se da garantia de valor de mercado
somente se mencionarem estas palavras especificamente, e tal isencdo deve

ser feita por escrito e de maneira clara.

®N.Y. UCC § 2-314(2)(c).


http://www.lexis.com/research/buttonTFLink?_m=39b6b768783dd8c0b3277537a053b3d2&_xfercite=%3ccite%20cc%3d%22USA%22%3e%3c%21%5bCDATA%5b61%20U.C.C.%20Rep.%20Serv.%202d%20%28Callaghan%29%201045%5d%5d%3e%3c%2fcite%3e&_butType=4&_butStat=0&_butNum=68&_butInline=1&_butinfo=U.C.C.%202-313&_fmtstr=FULL&docnum=2&_startdoc=1&wchp=dGLbVtb-zSkAt&_md5=a46cd5b86828c34417ff259f716876b7

O UCC também fornece garantias expressas. A Secao 2-313 do UCC
estabelece trés (3) maneiras em que vocé como vendedor pode criar uma
garantia expressa: Primeiro, "qualquer afirmacéo ou fato ou promessa feita pelo
vendedor a um comprador que se relacione com 0s bens e que torne-se parte da
base de negociacao, cria uma garantia expressa de que os bens deverdo estar
em conformidade com a afirmacdo ou promessa®™. Segundo, “qualquer
descricdo dos bens que faga parte da base de negociagéo, cria uma garantia
expressa de que os bens deverdo estar em conformidade com a descricado™®".
Terceiro, "qualguer amostra ou modelo que faca parte da base de negociacao,
cria uma garantia expressa de que a totalidade dos bens deverdo estar em

conformidade com a amostra ou modelo*?”.

A CISG por outro lado, ndo possui regras formalistas sobre isen¢des de
garantias. O Artigo 36(2) da CISG declara que "o vendedor & também
responsavel por qualquer falta de conformidade ... que seja proveniente da
violacdo de quaisquer de suas obrigac¢des, incluindo violacdo da garantia de que
0s bens permanecerdo aptos, por um periodo de tempo, aos seus propositos
usuais ou para algum propésito especifico ou reterdo qualidades e/ou

caracteristicas especificas". A suposi¢do é que os bens estdo aptos ao seu uso

°N.Y. UCC § 2-313(1)(a).
O N.Y. UCC § 2-313(1)(b)
'N.Y. UCC § 2-313(1)(c)
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comum®. Uma isencdo de garantia valida exige que ambas as partes
concordem expressamente, mas nao € necessario que seja por escrito ou de
maneira conspicua. E ndo exige que contenha as palavras “valor de mercado”.
O que isto significa na pratica? Vocé como vendedor ter4 maiores beneficios de
uma regra que lhe permita isentar-se desta garantia da maneira mais simples

possivel. A CISG devera entdo ser a sua escolha sempre que vocé antecipar a

necessidade de isentar-se da garantia de valor de mercado.

C- Situacdes nas quais as disposicdes do UCC sdo vantajosas ao

vendedor estrangeiro

Vocé ndo deve concluir que a CISG é sempre a melhor opcéo para o
exportador aos EUA. Ha certas situacdes nas quais a aplicacdo do UCC pode

trazer-lhe beneficios, como as seguintes.

12 A CISG estabelece em parte pertinente que um "vendedor deve entregar 0s bens na
guantidade, qualidade e descri¢cdo exigidas pelo contrato e contidos ou embalados da maneira
exigida pelo contrato." CISG art. 35(1).

Os bens estdo em ndo-conformidade com o contrato, exceto onde as partes acordaram de outra
maneira, a nao ser que:

(a) estejam aptos para 0s propoésitos nos quais bens de mesma descricdo seriam normalmente
utilizados;

(b) estejam aptos para quaisquer propositos expressa ou implicitamente informados ao vendedor
no momento da conclusdo do contrato, exceto onde as circunstancias mostram que o comprador
ndo confiou, ou que teria sido insensato confiar na pericia e julgamento do vendedor;e

(c) possuam as qualidades dos bens fornecidos ao comprador como amostras ou modelos...



. Definicdo de Termos e Preco
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especificamente o preco, nao sao

estabelecidos na oferta, a CISG

: possivelmente concluira que nenhum
+1 contrato foi criado. O Art. 14 da CISG
| tem sido interpretado como exigindo que
' a oferta, implicita ou expressamente faca
referéncia ao preco, quantidade, etc.

Sob o UCC, um contrato valido pode ser

criado mesmo que itens como quantidade e preco ndo tenham sido

estabelecidos na oferta.®

Isso pode ser vantajoso nha situacdo comum onde o contrato foi
essencialmente negociado oralmente ou quando existe apenas uma ordem de
compra do Comprador, mas esta nao declara o preco e vocé como vendedor,
encontra-se agora na dificil situacdo de provar a existéncia de um contrato

valido.

[I. Revogacdo da Oferta

Sob o UCC, uma parte pode geralmente revogar uma oferta em qualquer
momento anterior a aceitacdo da outra parte. No entanto, se a parte ofertante
fizer promessa por escrito de manter a oferta em aberto, esta ficara impedida de
revogar a oferta pelo periodo especificado ou, se ndo o houver, dentro de um

periodo de tempo razoavel, ndo excedendo trés meses.

A CISG, porém, faz uma oferta irrevogavel se o destinatario da oferta

razoavelmente agiu em confianga da mesma antes de receber notificacdo que a

¥ NY UCC § 2-204(3): mesmo que um ou mais termos do contrato sejam deixados em aberto,
um contrato de vendas n&o falha por indefinicdo se as partes tinham a intencdo de formar um
contrato e ha base razoavel para recurso apropriado.
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oferta foi revogada. A CISG néo estabelece um limite de tempo especifico para a
oferta manter-se em aberto (contudo o Art. 18 (2) declara que quando ndo ha
limite de tempo estabelecido para a aceitacdo, esta deve ocorrer dentro de um

periodo de tempo “razoavel”).

Mitiriliiiistss Se por exemplo, um fornecedor estrangeiro

SERRRRRRRIEERAE
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SIL IR RN IR IR faz uma oferta a um comprador dos Estados
Unidos: sob a CISG, o fornecedor pode ser
obrigado a cumprir esta oferta se o comprador
puder mostrar que que agiu em razoavel
confianga na oferta. O UCC contudo, permitiria
que o fornecedor revogasse a oferta desde
gue nao prometesse o contrario, e desde que

a oferta fosse revogada antes que o

comprador a tenha aceitado. Sob estas
circunstancias, o UCC proporciona uma saida mais simples se vocé fez uma

oferta que futuramente ndo deseje cumprir.

D. Partes podem optar pelaretirada da CISG em um contrato de

vendas

A CISG permite as partes contratantes a “retirada” das disposicdes da
CISG e a escolha de um conjunto de leis diferente. Geralmente, qualquer parte
escolheria as leis de seu proprio pais. Os incentivos a esta escolha sdo muitos:
possivelmente melhor protecéo legal, familiaridade com as leis e procedimentos
locais, contrato mais satisfatorio para bancos e agéncias de empréstimos locais,

entre outros.

11



Da mesma maneira, seu cliente Americano naturalmente preferira o UCC.
Vocé deve preparar-se para isso e ler cuidadosamente os termos do contrato de

venda ou ordem de compra.

Sendo altamente improvavel que vocé conseguira convencer seu cliente
americano a aceitar as leis de seu pais (com excecéo da CISG)', como vocé
podera convencé-lo a no minimo a aceitar escolher a CISG? Explicando que
nos EUA e nos paises que a adotaram, a CISG € conhecida por fornecer regras
imparciais as partes contratantes, permitindo-lhes escolher quais delas usar, ou
variar o efeito de quaisquer de suas diposicoes. Altamente flexivel, a CISG
claramente responde as necessidades da comunidade comercial internacional.
Em outras palavras, ndo retirar as disposi¢coes da CISG oferece as partes a
habilidade de produzir o contrato exatamente como desejado e lhes permite
fazé-lo em termos igualitarios. Também informe ao seu cliente que escolher a
CISG o fornecerd um Unico conjunto de regras para todas as suas compras

internacionais.

Vocé também deve estar ciente que h& vantagens na retirada das
disposi¢cOes da CISG: Primeiramente, a imprevisibilidade de interpretacédo das
regras da CISG por tribunais de diferentes paises. De fato ndo ha mecanismo
gue assegure que a CISG serd interpretada da mesma maneira em dois (2)

casos idénticos ante dois tribunais de paises diferentes.

! Para provar as leis de seu pais (com excec¢do da CISG) nos tribunais dos EUA, provavelmente
sera exigido que vocé - a seu proéprio custo — forneca um advogado internacional que o tribunal
qualifique como perito no Direito de seu pais. Por isso, ndo esta claro que seria de seu melhor
interesse tentar convencer seu cliente que as leis de seu pais (com excecao da CISG) deveriam
aplicar-se em caso de disputa.
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Contudo, nas duas (2) décadas que seguiram a adocao pelos EUA das
regras da CISG, uma substancial quantidade de decisdes interpretativas foram
acumuladas neste pais. Sua escolha de lei agora esta mais clara do que nunca
e suas oportunidades de fazer uma escolha de lei inteligente aumentaram

substancialmente.

Esta guia foi elaborada pelos Escritorios de Advocacia Zara - 111 John Estreei, Suite 510, New
York, NY 10038; todos os direitos de propriedade ou outros incluidos nesta Tabela séo da
propriedade exclusiva dos Escritérios de Advocacia Zara. E proibida a reprodug&o ou distribui¢do
ndo autorizada de qualquer parte da mesma sem prévia autorizacédo especifica por escrito.
Copyright Zara Law Offices 2010. Todos os direitos reservados.
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